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PREDAJ SA

Byt obchodnikom je ta najlukrativnejSia praca na svete. Ma obrovsky potencidl zlepSovat kvalitu Vasho
Zivota, ale aj zivota druhych ludi.

Prinasa ¢asovu, ako aj finan¢nu slobodu a je nekone¢nym zdrojom pre neustaly rast a napredovanie.
AvsSak stat sa Uspesnym obchodnikom sa, bohuzial, nepodari kazdému.

Klicom k Uspechu je dbévera v seba samého a uvedomovanie si vlastnej sebahodnoty.
Stat sa Majstrom Predaja je totiz o schopnosti predat sa.

Vediet odprezentovat svoje myslienky a nadchnut pre ne ostatnych natolko, Zze budu chciet s Vami
spolupracovat a udrziavat dlhodobé vztahy.

Az vtedy dokazete presvedcit o svojej sluzbe, produkte, vizii Ci prilezitosti kohokolvek a s ovela vacsou
lahkostou.

A ja Vam gratulujem k rozhodnutiu zUc¢astnit sa dnesného Specialneho tréningu.

Prave sa chystate ovlddnut pokrocilé stratégie, zruCnosti a nastroje, ktoré VAm umoznia sa stat
produktivnejsim, efektivnejSim a zaznamenat celkoveé zlepsenie Vasich vysledkov.

Nahliadneme do psycholégie predaja, pozrieme sa na to, ¢o stoji za procesom rozhodovania sa Vasich
klientov a spolo¢ne odhalime tajomstvo hypnotickej reci.

Caka nas naozaj intenzivny den. Vyzyvam Vas preto k zavazku dat dnes zo seba maximum. Som
presvedceny, ze kazdy kdsok vynalozenej energie, sUstredenia, nasadenia a ochoty ist do akcie Vam

umozni dosiahnut Zelatelnhy Uspech.

MbZem Vas uistit, Ze Vase rozhodnutie zdcastnit sa tohto tréningu bolo spravne. A mne je ctou, ze
Vas mozem pri tom sprevadzat.

Dakujem za Vasu déveru.

S dctou k Vasej jedinecnosti

Majster Predaja © Andy Winson 2022




CVICENIE O SUCASNOSTI

Definuj, Co pre teba znamenaju jednotlivé pojmy:

1. MLM je..

2. Peniaze su...

3. Uspech je...

% NeUspech je...

5. Uzavretie objednavky je...

6. Odmietnutie od zakaznika je...

7. Predaj je...
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8. Presviedcanie druhych je...

9. Telefonovanie s kamaratom/kou je...

10. Telefonovanie potencialnemu zakaznikovi je...

11. Budovanie vlastného timu je...

12. AKU Cinnost robis v Zivote najradsej?

Je to ako?

15. Kto si?

Si ako ¢o?
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PRECO KUPUJEME

Ludia si nekupia tvoj vyrobok alebo sluzbu, pokial' nebudu citit tlak, aby to urobili. Pozname dva druhy
tlaku:

» Vonkajsi tlak pochadzajuci zvonka (napriklad z televizie alebo poziadaviek predajcu)
« Vnatorny tlak pochadzajuci zvnutra vo forme prirodzenej tuzby po tvojom vyrobku alebo sluzbe

Z oboch druhov tlaku je to prave vndtorny tlak, ktory je silnejsi, kedZe ludia kupuju na zaklade vlastnych

pohnutok.

DVOJAKE SILY MOTIVACIE:
BOLEST A POTESENIE

Vsetko ludské konanie pohanaju dve sily:

- tUzba vyhnut sa bolesti
- tUzba ziskat potesenie

L'udia su ochotni urobit ovela viac pre to, aby sa vyhli bolesti ako pre to, aby ziskali potesenie.
Ak ludia nekupuju, tak je to preto, lebo si spajaju viac bolesti s kipenim ako s nektipenim.

Ak ludia kupuju, tak je to preto, lebo si spajaju viac potesenia s kiipenim ako s nekipenim.

~Ako predajca musis preddvat pozitivhe désledky, ak kupia
a negativne dbésledky, ak nekupia.”
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VYTVOR TUZBU ALEBO PROBLEM

- Inak klient nekupi

- Najdi ich najhlbsie potreby.
- Zisti ich hodnoty.
- Klad' otazky.
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PROCES PREDAJA

Je proces, v ktorom je potrebné najst bolest ludi, rozrusit ich, rozprudit ich bolest, nechat ich tu
bolest precitit a potom ich vylie¢it/zachranit pomocou novych moznosti, zvy&ajne vo forme tvojich
produktov alebo sluzieb.

KROK C.1 Najdi hiboku tazbu alebo zaujem.
Pamataj, ludia nekupuju potreby - kupuju tuzby.

KROK C. 2 Rozrus ich. Rozpridenie ich bolesti nie je negativne.
Tvojou Ulohou je stat sa liekom na tuto bolest.

KROK C. 3 Ukaz im, ako vyliecit ich nepohodu pouzitim tvojho produktu.
PresviedcCanie je proces, ktorym spdsobis, aby si tvoji klienti jasne spojili svoje
najvacsie tuzby a pocity alebo stavy s nimi sUvisiace prave s tvojim produktom
alebo sluzbou.
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Nerozruseny perspektivny klient ni¢ nekupi

PresviedCanie je proces, ktorym spdsobis, aby si tvoji klienti jasne spajali svoje najtdzobnejsie pocity
alebo stavy s tvojim produktom alebo sluzbou. Druha cast presviedc¢ania spociva v docieleni toho, aby

si klienti spajali nekupenie s bolestou.

EDPKT = Emocionalne dovody, preco kupit teraz
LDPKT = Logické dovody, preco kupit teraz

DDPVK = Dominantné doévody, preco sa vyhnut kupe
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PRINCIP PRESVIEDCANIA

Stratégia, ako nakupujeme, ked' nakupujeme.

Ako to robite, ked'to robite?

KUPI

DDPVK

EDPKT LDPKT [:

v .
NEKUPI

Ak je niekto na hrane, vytvor trocha viac
Bolesti a to vytvori viac tuzby.

EDPKT - Emociondlne Dévody, Pre¢o Kupit Teraz
Ak ti nebudu stacit, treba k nim pridat...

LDPKT - Logické Dévody, Pre¢o Kupit Teraz

Na to, aby sme niekoho primali kupit, potrebujeme velku davku
Tuzby Alebo Bolesti

Je tazké skusat s niekym uzavriet obchod bez velkej davky
Tuzby Alebo Bolesti

Pamataj: Ludia kupuju z emocionalnych dévodov a zdévodnuju si to logikou.

Majster Predaja © Andy Winson 2022




CVICENIE

1. Uved'tri veci, ktoré si skuto¢ne chcel a nakoniec si si ich aj kupil.
Co ta presvedcilo si ich kupit?
AkU tuzbu (EDPKT) si konkrétne mal?
Aké boli tvoje logické dévody konkrétne (LDPKT)?
Ktoré boli tvoje dominantné dévody, preco sa vyhnut kdpe (DDPVK)?

2. Uved'tri veci, ktoré si skutoc¢ne chcel, ale napriek tomu si ich nekupil. Preco si ich nekupil?
AkU kombinaciu EDPKT, LDPKT a DDPVK si mal?

3. Vyber si jednu z veci, ktoru si nekdpil a predstav si, ze si predajca. Akd kombinacia EDPKT, LDPKT
a DDPVK by bola tou spravnou kombinaciou, ktora by ta presvedcila kupit?

10
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VYTVORENIE STUPIENKOV ZAUJMU/PRESVEDCENI

P-R-E-S-V-E-D-C
P-rovokuj. Urob velké odvazne tvrdenie o nie¢om, ¢o je predmetom zaujmu
potencialneho klienta.

R-azantne dodaj FAKT pouzitim slova PretoZe. Bud pripraveny podlozit svoje

tvrdenie faktom.
E-mocionalnu VYHODU zdérazni: ,Co pre vds znamend...“ Poskytni emocionalnu vyhodu.

S—tupﬁuj dalsiu VYHODU: ,Co pre vds skutocne znamend, je...“ Poskytni este

osobnejsiu emocionalnu vyhodu.
V-elky DOKAZ na podloZenie provokacie - tvrdenia: , A dévod, preco to hovorim, je..“

E-3te dodaj dalsi DOKAZ na podlozZenie provokacie - tvrdenia: , Dalsi dévod, pre¢o

to hovorim, je...”

D-ovol si pytat sa klienta OTAZKY a zistovat: ,Ucelom tohto kroku je ziskat vase

odpovede na pdr otdzok.”

C-as na TESTOVANIE zaujmu a presvedéenia klienta. Testovanim zistujes, ¢i je u klienta

vytvoreny zaujem a ¢&i je presvedéeny kupit alebo ho potrebujes dalej PRESVIEDCAT.
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CVICENIE

Vytvor si stupienky presvedcenia pre svoj produkt, sluzbu alebo nieco, ¢im chces na niekoho vplyvat.
Pouzi osem krokov na vytvorenie stupienkov zaujmu:

1. Provokuj. Urob velké odvazne tvrdenie:
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5. Velky DOKAZ na podloZenie provokacie - tvrdenia: Dévod, pre¢o to hovorim, je...

8. Cas na TESTOVANIE zaujmu klienta: AKy mate nazor... Co by to pre vas znamenalo? Ako sa citite,
ked...? Aky mate dojem...?
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HYPNOTICKY JAZYK

Subor jazykovych vzorcov, pomocou ktorych dokdzes ziskat pozornost klienta, nasmerovat jeho

myslienky tam, kam chces$ a predavat s ovela vacsou lahkostou.

NE
,BliZiacu sa krizu nezviadnete.”
,Za ziadnych okolnosti si nespominajte na pocit z vasej dovolenky.”

.Nebojte sa, nebude to boliet.”

ALE

,MozZno nie sme najlepsi, ale pracujeme na tom, aby sme sa kazdy den zlepsovali.”

PREDEFINOVANIE TEMY
Nejde o X, ale o Y, a preto...

X - je vec, o ktorej hovoris
Y - je téma, o ktorej chces hovorit

,Nejde o to, kolko to stoji, ale o to, ako bude vyzerat vas Zivot o 10 rokov, ked's tym ni¢ neurobite teraz.”
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SUHLASNY POSTOJ

Suhlasim... a dodal by som, Ze...

,Suhlasim s tym, ¢o ste povedali a dodal by som, Ze existuje qj iny spésob, ako sa dd na to pozerat.”

Suhlasim... a to znameng, Ze...

,Suhlasim s tym, Ze je to drahé a to znamend, Ze dostanete vysoko kvalitny produkt.”

UVEDOMENIE

Vsimnut si, uvedomit si, zaZit...

L~Uvedomujete si, aku istotu vdm dd tento nds sporiaci plan?*
Odpoved klienta: ,NIE"
,Rozumiem, Ze si to zatial' neuvedomujete, a je to preto, Ze sme este neriesili vsetky vyhody, ktoré

sa tykaju vds a vasej rodiny. Urobime to hned'teraz?*
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3 KROKY K MAJSTROVSTVU

Hacik
- Cielom je strhnut pozornost
- Sokujuce fakty

- Vlastna skusenost

Pribeh

1. Tvoja minulost

2. Co sa ti nepadi

3. Nasiel som riesenie

4. Pocit do buducna

Skor sa stotozZnis s bolestou ako s Uspechom.
NajdOIeZItejSIe J& ..o
Ponuka

- Neodolatelnd ponuka

- Bonusy

- Momentum

- Vytvor zavazok klienta

# Hacik, Pribeh, Ponuka, Co sa ti nepaci
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10 DOVODOV, PRECO JE OBCHODNA PRILEZITOST
TAKA DOBRA PRAVE TERAZ
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ESO Z RUKAVA

Je to niecCo, ¢o klient necaka. Je to bonus. Vytvaras si u klienta zavazok, ze si pre neho urobil nieco,
¢o si nemusel. Stava sa tvojim ,dlznikom®,

CVICENIE
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CVICENIE O SUCASNOSTI

Definuj, Co pre teba znamenaju jednotlivé pojmy:

1. MLM je..

2. Peniaze su...

3. Uspech je...

% NeUspech je...

5. Uzavretie objednavky je...

6. Odmietnutie od zakaznika je...

7. Predaj je...
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8. Presviedcanie druhych je...

9. Telefonovanie s kamaratom/kou je...

10. Telefonovanie potencialnemu zakaznikovi je...

11. Budovanie vlastného timu je...

12. AKU Cinnost robis v Zivote najradsej?

Je to ako?

15. Kto si?

Si ako ¢o?
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KAM SI SA DNES POSUNUL?

CVICENIE

1. Co je po dnednom tréningu inak v tvojej mysli?

2. Aké nové rozhodnutie si prijal?

5. Aké nové zdroje si ziskal?

Z. Kym si sa stal vo svojom vnutri?

5. Aky zavazok si si dal pre seba?
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CO MAM SPRAVIT TERAZ?

Uved 3 akcie, ktoré podniknes hned'teraz, pretoze ta k tomu podnietil tento tréning:
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POZNAMKY
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POZNAMKY
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POZNAMKY
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POZNAMKY
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Gratulujem Ti.

Nasiel si spdsoby, ako posunut svoje predajné zru¢nosti na novy level.
Bud odvazny a vydaj sa na Tvoju novu cestu!
Drzim Ti palce.

Ak Ti tréning pomohol a myslis si, Ze je ddlezity aj pre inych ludi, stan sa nasim
fanusikom a napis nam Tvoje pocity a zazitky na:

www.facebook.com/AndyWinsonOfficial

www.instagram.com/andywinsonofficial

tiktok.com/@AndyWinsonOfficial

youtube.com/AndyWinson

Dakujem.

S dctou k Tvojej jedine¢nosti

o

,Dnes ste trénovali,
zdpas zacina od zajtra kazdy den.“

Andy Winson

Tréningy: Profesiondlne tréningy: Iné weby a produkty:
www.ObjavSvojuSilu.sk www.NewCodeNLP.sk www.Metagram.sk
www.TajomstvoMysleBohatych.sk www.MajsterKomunikacie.sk www.KlubAndyhoWinsona.sk
www.NajlepsiRokMojhoZivota.sk www.MajsterPodii.sk www.DiarUspechu.sk
www.10xEnergy.sk www.MajsterPredaja.sk www.WinsonEnergy.sk

www.MajsterMLM.sk www.Vykonam.sk

www.SuperlLeader.sk www.objavsvojusilu.sk/v-krize/

N www.objavsvojusilu.sk/rozzhav-

Skupiny: svoj-vztah/
www.facebook.com/groups/99dni www.MakacVsBohac.sk

www.facebook.com/groups/m3tagram
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